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L.ebensversicherer befreien sich von Fesseln

Riskantere Anlégen durch Produkte mit abgespeckten Garantien / Mehr Renditechancen, weniger Planungssicherheit

ruh. FRANKFURT, 24. Juli. Die deut-
schen Lebensversicherer sind dabei, ihre
Produktwelt grundlegend zu dndern. Sie
verabschieden sich im Neugeschift all-
mihlich von den herkommlichen Zinsga-
rantien und bieten kapitalmarktndhere
Produkte mit abgespeckten Garantien an,
die sich nur auf die Endfilligkeit des Ver-
trages beziehen. Das wird die Flexibilitit
in der Kapitalanlage erhohen und zu-
gleich das von der Aufsicht geforderte Si-
cherheitskapital entlasten. Fiir die Kun-

IMarkt & Meinung  seic 16

den verbessern die Produkte die Rendite-
aussichten. Zugleich sind die neuen Ga-
rantien aber auch weniger umfangreich,
was die Planungssicherheit verringert.
Jiingstes Beispiel fiir den Trend ist die
Ergo-Gruppe, die zur Miinchener Riick
gehort. Die Tochtergesellschaft Victoria
werde noch in diesem Jahr mit dem Ver-
kauf von kapitalbildenden Lebensversi-
cherungen mit verdnderten Garantien
beginnen, kiindigte Kurt Wolfsdorf, Vor-
standsmitglied der Ergo, im Gesprich
mit dieser Zeitung an. Die Hamburg-
Mannheimer soll folgen. ,,In diesem Be-

reich wird sich kiinftig der Wettbewerb |
abspielen. Schon in wenigen Jahren wer- |
den wir mit den neuen Garantieproduk- |

ten mehr als die Hilfte des Umsatzes er-
wirtschaften.*

Vorreiter ist in Deutschland die Axa.
Sie hat im vergangenen Jahr mit dem Ver-

cher Zahlung seien aber geplant, sagte
Maximilian Zimmerer, Vorstandsvorsit-
zender der Allianz Leben, dieser Zeitung.

Der Vorteil der neuen Produkte ist,
dass sie einen groeren Anteil riskanter
Anlageformen ermdglichen und dennoch
mit Garantien ausgestattet sind. Die Versi-
cherer sind mit den herkommlichen Ga-
rantien in der Geldanlage eingeschriankt
und miissen zu mehr als 80 Prozent in si-
chere Anleihen investieren, zu méifigen
Verzinsungen. Bei den neuartigen Vertri-
gen konnen die Versicherer dagegen das
Vermogen iiberwiegend in Aktien oder
anderen Anlageklassen investieren, die
zwar riskanter sind, auf lange Sicht aber
hohere Renditen versprechen. Trotzdem
miissen die Sparer — anders als bei reinen
fondsgebundenen Policen, bei denen sie
das Risiko der Kapitalanlage allein tragen
— nicht ginzlich auf ein Sicherheitsnetz
verzichten: Die Axa gewidhrt zum Beispiel
fiir ihr neues Produkt eine endfillige Zins-
garantie von 3 Prozent. Bei der Volksfiir-

Die herkdmmliche Zinsgarantie

sorge, die seit Januar eine kapitalbilden- |

de fondsgebundene Rentenversicherung
auf der Basis von Garantiefonds ver-
kauft, ist jeweils in einem Fiinfjahreszy-
klus und zum Rentenbeginn fiir die Dau-
er von fiinf Jahren der Kapitalerhalt ga-
rantiert. AuBerdem werden monatlich
die im Laufe der fiinf Jahre erreichten
Hochstwerte des Vermogens garantiert.
Nach Ablauf der Frist werde in einen
neuen Fonds umgeschichtet, der wieder-
um fiir fiinf Jahre den Kapitalerhalt ga-
rantiere, erldutert Volker Seidel, Vor-
stand fiir Finanzen der Volksfiirsorge.
Bei der Victoria sollen die neuen Ga-
rantien iiber eine Fondsanlage finan-
ziert werden. Die beauftragten Fondsge-
sellschaften sollen durch ihre Anlagepo-
litik und durch Absicherungen selbst ein
Sicherungsniveau herstellen. Erst wenn
sich der Wert wegen einer ungiinstigen
Entwicklung auf dem Kapitalmarkt die-
sem Niveau annédhern sollte, werde nach
und nach in den herkémmlichen De-
ckungsstock des Lebensversicherers um-
geschichtet, erldutert Wolfsdorf.

Garantiezins fiir Lebensversicherungen und Umlaufrendite deutscher Staatsanleihen (in Prozent)"

kauf von , Twinstar“-Rentenvertrigen be- | TrmEE T

gonnen. ,,.Der Absatz lduft sehr, sehr er-
freulich®, sagte kiirzlich Henri de Cas-
tries, Vorstandschef des franzosischen

Versicherungskonzerns. Bereits ein Drit- |
tel des Neugeschifts der Axa entfillt auf |
Twinstar. Die Allianz setzt bei den kapital- |

marktnahen Produkten bisher vor allem

auf Einmalzahlungen. Policen mit monatli- |

0

1) Garantiezins fir neue Vertrage

2000 04 07
Queen: Thomson Financial Datastream; FA.Z./FA.Z.-Grafik Walter

Neuartige und herkommliche Garan-
tien sind nur bedingt vergleichbar. Die |
neuartige Garantie gilt zum Beispiel bei
der Axa erst am Ende des Vertrages. Nur |
fiir diesen Zeitpunkt ist sicher, dass der
Sparanteil — das sind die Uberweisungen
der Kunden abziiglich der Kosten fiir Risi-
koschutz, Vermittlung und Verwaltung —
mit 3 Prozent jihrlich rentiert hat. Die
herkommlichen Garantien gelten dagegen
jederzeit. Wichst das Kapital in einem
Jahr um mehr als den garantierten Be-
trag, kann der Uberschuss nicht mehr ge-
strichen werden. Die Zinsgarantie bezieht
sich fortan auch auf den zusitzlichen Be-
trag. Dieses Verfahren legt zwar den Versi-
cherern in der Kapitalanlage enge Fesseln
an, gibt den Sparern aber ein hohes Maf
an Planungssicherheit. Ein weiterer Unter-
schied ist, dass die alten Garantien mit Ei-
genkapital oder anderen Sicherheitsmit-
teln gedeckt sind. Die neuen Garantien
basieren dagegen auf Derivaten oder
schlicht auf einer Verhaltensweise bei der
Anlage der Fonds. Sie schichten bei begin-
nenden Verlusten frith genug in sichere
Anlagenr um, so dass mit den Zinsen der
dann gekauften Anleihen das Garantiever-
sprechen eingehalten werden kann.

Diese unterschiedliche Art der Finanzie-
rung konnte zu einem Hemmschuh wer-

| den. Denn es ist fraglich, ob alle neuen Pro-
| dukte fiir die staatlich geforderten Ries-

ter-, Riirup- und Betriebsrenten geeignet

| sind. Diese privaten Renten werden vom
| Staat nur begiinstigt, wenn garantiert ist,

dass im Alter mindestens die eingezahlten

| Beitridge zur Verfiigung stehen. Die Axa

hat zwar gerade eine Twinstar-Riester-
police auf den Markt gebracht. Es sei aber
nicht sicher, sagen einige Assekuranz-Vor-
stinde, ob die Aufsichtsbehorde Bafin mit-
spielen werde, wenn die gesamte Branche
den Verkauf der neuartigen Garantiepro-
dukte forciere und sie zur Grundlage von
Riester- und Riirup-Vertrigen mache.



