Deutscher Sekundarmarkt fir Lebensversicherungen
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Nicht einmal die Halfte aller Le-
bensversicherten halten bis zum
Ende durch. Und jedes Mal wird
geratselt, wie der Policenvertrag
am besten vorzeitig zu beenden
ist, durch Beitragsbefreiung, Kiin-
digung oder Verkauf? (Red.)

Es gibt verschiedene Mdglichkeiten,
eine Lebensversicherung zu beenden.
Eine Beitragsfreistellung lohnt sich auf
keinen Fall.

Ruckkaufswert oft zu niedrig

Bei einer Kiindigung der Versicherung
zahlt die Versicherungsgesellschaft ei-
nen selbst berechneten Ruckkaufs-
wert aus, der fir den Laien nicht nach-
vollziehbar ist und von den Versiche-
rungsgesellschaften auch nicht offen
gelegt wird.

Eine weitere Mdoglichkeit ist der
Verkauf der Lebensversicherung am
Zweitmarkt. In diesem Fall erhalten
Versicherte meist den von der Gesell-
schaft genannten Rickkaufswert zu-
ziiglich eines Aufschlags von rund drei
Prozent. Oftmals haben sie Anspruch
auf Erstattung ihrer eingezahlten
Beitrage nebst sieben Prozent Verzin-
sung. Der Lebensversicherungsdoktor
(Lv-Doktor) hilft dabei, die noch aus-

stehenden Anspriiche gegenuber den
Versicherern  durchzusetzen. ,Viele
Versicherte hatten sich niemals fir
den Abschluss einer Kapitallebens-
oder Rentenversicherung entschie-
den, wenn ihnen die wirklichen Kos-
ten oder niedrigen Rickflisse in den
ersten Jahren bekannt gewesen
wéaren, meint Jens Heidenreich,
Handlungsbevollmachtigter der hinter
dem LV-Doktor stehenden Schweizer
proConcept AG.

Zwar hat der Bundesgerichtshof in
mehreren Urteilen — so zuletzt im No-
vember 2005 — entschieden, dass
Versicherte bei Vertragen, die ab dem
29. Juli 1994 abgeschlossen und vor-
zeitig gekindigt oder beitragsfrei ge-
stellt wurden, grundsatzlich Anspruch
auf eine Nachberechnung ihrer Bei-
tragserstattungen haben, doch bislang
haben nur wenige hiervon Gebrauch
gemacht.

JFur die Gesellschaften ist es wesent-
lich einfacher, nur die Félle nebst den
dann entstandenen Rechtsverfol-
gungskosten zu regulieren, die
tatsachlich von den Kunden eingefor-
dert werden, erlautert Heidenreich.
Ein nicht unerheblicher Teil der ehe-
mals Versicherten scheitert dabei be-
reits im ersten Anlauf an den Rechts-

Wenn die Police vorzeitig versilbert und Zinsanspriiche gesichert werden sollen

abteilungen der Gesellschaften. Uber
die Internetseite des LV-Doktor kon-
nen ,Versicherungsgeschadigte” tiber-
priifen, wie sie aus ihrem Vertrag mehr
herausholen konnen. Zur Durchset-
zung der Kundenanspriiche bedient
sich der LV-Doktor neben einschlagi-
gen Rechtsanwaltskanzleien auch der
Hilfe von Rechts- und Versicherungs-
experten.

Rechtsanspriiche prifen lassen

Der Kunde reicht beispielsweise einen
bereits gekiindigten Versicherungsver-
trag ein, der zunéchst kostenlos ge-
priift wird. Besteht eine Erfolgschance,
wird eine Detailpriifung durch einen
Anwalt vorgenommen und im Regel-
fall eine Deckungszusage fiir die Uber-
nahme der Kosten eines Prozesses er-
teilt. Erst dann wird die Prifungsge-
bihr von 150 Euro fallig. Kommt es,
wie in vielen bereits durchgefiihrten
Verfahren, zu einer Nachzahlung, tei-
len sich diese Kunde und LV-Doktor.
Da es sich immer um einen ,Mehrer-
[6s* handelt, den der Kunde ansons-
ten nicht bekommen hétte, also im-
mer ein Gewinn.
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